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Coiffure Lo Nigro, Laupen

Geheimrezept
Beratung

A Coiffure Lo Nigro
setzt auf perfekte
Kundenberatung.

Coiffure Lo Nigro
mise sur la perfec-
tion des conseils a
la clientéle.
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Mario Lo Nigros Geschaft liegt
weit ab vom grossen Rummel
im mittelalterlichen Zahringer-
stadtchen Laupen, wo Saane
und Sense zusammenfliessen
und das Bernbiet vom Welsch-
land trennen. Hart verdientes
Geld, so mitten auf dem Lande?
Sicher, meint Jungunternehmer
Mario, aber nicht schwieriger
als andernorts auch.

Wer durch Laupen fahrt, dirfte dem Irr-
tum unterliegen: Hier gehts noch wie im
Mittelalter zu und her. Sicher, das Schloss
thront noch immer in stattlicher Hohe
Uber der Zahringerstadt und dominiert
das Ortsbild, die Gassen sind eng, die
Riegehduser «bhabig». Doch der erste
Eindruck trigt. In Laupen hat trotz Trak-
torgeratter und Kuhglockengebimmel
die Moderne Einzug gehalten.

Von 60 m? in Altbau zu

topmodernen 130 m?

Einer der Unternehmer, die Schuss ins Lau-
pener Wirtschaftsleben gebracht haben,
ist Mario Lo Nigro, 31, sprithend vor Ener-
gie und voller neuer Ideen. Coiffeur aus Be-
rufung, trat er in die Fussstapfen seines Va-
ters Giuseppe, der bereits seit 30 Jahren in
seinem Laupener Geschéft Barte und Haa-
re stutzt. Doch wurden die Raume des Lo-
kals an der Neuengasse fiir Vater und Sohn
zu eng. Sie wagten denn vor vier Jahren
den Sprung vom Altbau-Coiffeurgeschaft
zum topmodernen Salon in einem verglas-
ten Neubau an der Krautgasse.
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Einladendes Raumkonzept

Mario ist insbesondere gllicklich tber
den hohen, lichtdurchfluteten Raum im
1. Stock, der mit 130 m? gut doppelt so
gross ist wie das frihere Geschaft. Die
Einrichtung ist schnorkellos, klar, in
Aquarelltonen gehalten. Pflanzen dienen
als Raumgestalter, die Rezeption befin-
det sich mitten vor dem Eingangsbereich
An den Fenstern links und rechts der Re-
zeption sowie dahinter sind die Arbeits-
platze in lockerer Ordnung und mit gros-
sen Abstanden zueinander in einen
Damenbereich, die Waschstation und
den Herrenbereich angeordnet. Die Bo-
den sind aus anthrazit farbigen Steinplat-
ten. Eine Schallddmmung an der weissen
Decke sorgt fiir ein angenehmes akusti-
sches Klima. Farbtupfer schaffen die zwei
roten Ledersessel in der Ruheecke und
die fein sauberlich mit Preisen versehe-
nen Produkte in den Verkaufsstandern.

Die Ersteinschatzung der Kunden
Bereits wenn die Kundin zur Tir herein
kommt, machen Mario und sein 7-kopfi-
ges Coiffeurteam eine erste Einschit-
zung: Wie ist sie gekleidet, wie geht sie,
in welcher Stimmung ist sie, wie tragt sie
ihr Haar? Im 10- bis 15-mindtigen Ein-
trittsgesprach finden sie dann heraus,
was die Kundin sich wiinscht. «Natiirlich
bieten wir der Erstkundin auch eine um-
fassende Stilberatung von 30 Minuten zu
einem im Voraus bekannt gegebenen
Preis an.» Méchte eine Kundin «nur»
Haareschneiden, weisen Mario und sein
Team sie darauf hin, wie viel sie mit einer
neuen Farbe oder einem neuen Styling
bewirken koénnten.

Auf die richtige Farbe kommts an

Anhand von Farbttlichern finden sie her-
aus, welche Farbe der Kundin steht. Ist
sie ein Frihlings-, Sommer- Herbst- oder
Wintertyp? Ist dies erst mal geklart, tastet
Mario die Farbbereitschaft der Kundin
ab. «Mdchte sie eine Farbe, dann kann
ich diese mithilfe der Farbkarte heraus-
finden», so Mario. Er iberreicht der Kun-
din eine Farbkarte und driickt ihr eine Zi-
garrenschachtel mit roten und griinen
Klammern in die Hand. «Die griinen
Klammern heftet sie an die drei Farben,
die ihr am besten gefallen, die roten an
jene, mit denen sie sich nicht anfreunden
kann.» Passen die Farben nicht zur Kun-

din, dann scheut sich Mario nicht, ihr das
zu sagen und sie auf ihr stehende Farben
hinzuweisen

Fahr dir durchs Haar, und ich sag dir,
welche Frisur dir passt

«Wenns ums Styling geht, drlck ich der
Kundin einen Kamm in die Hand und sag
ihr: Kammen Sie mal Ihr Haar», erklart
Mario. «An ihren Bewegungen erkenne
ich, was sie sich wiinscht, wie viel Zeit sie
ins Styling investieren méchte, wie wich-
tig ihr die Frisur ist, wo sie mehr Volumen
haben will etc.» Schliesslich bezieht Ma-
rio auch die Kopfform, die Haut, die
Haaransatze und die Haarstruktur in die
Beurteilung mit ein.

Virtuelle Frisuren

All diese Aussagen fasst Mario fiir sich
zusammen und schlagt der Kundin die
entsprechenden Frisurméglichkeiten vor.
Er erklart ihr, was ihr am besten stehen
wirde und warum ein Frisurenwunsch
nicht umsetzbar ist. «Kundinnen, die sich
die neue Frisur nicht vorstellen kénnen,
fotografieren wir und generieren auf un-
serem Computer die Frisurenvorschla-
ge», erklart Mario. Sind sich Kundschaft
und Coiffeur einig, werden die Details
auf der Kundenkarte festgehalten und
die Arbeit kann beginnen.

Vorausdenken

«Wichtig ist, dass man beim Schneiden
schon ans Brushing denkt und den Schnitt
entsprechend entstehen lésst. » Er zeige im-
mer gerne zwei Varianten, wie sich die
Kundin innert kiirzester Zeit von einer All-
tags- zur Abendfrisur selber umstylen kann.
«Da ist es wichtig zu wissen, welchen Typ
man vor sich hat: Darf der Aufwand gross
sein, muss alles schnell gehen, liebt die
Kundin starke Veranderungsmoglichkei-
ten?» Solls schnell gehen, dann misse mit
einem perfekten Schnitt und etwas Gel die
grosstmogliche Wirkung  herausgeholt
werden. «Ist die Kundin experimentierfreu-
dig, verrate ich ihr den einen oder anderen
Trick zum selber Ausprobieren. »

Umsatz mit Produkten

«Wenn ich der Kundin die verwendeten
Produkte erst an der Kasse zeige, ist es ei-
gentlich schon zu spat fir einen unauf-
dringlichen Verkauf» urteilt Mario. «Ich
preise meine Produkte bereits wdhrend

A Mario Lo Nigro und sein Team. / Mario Lo Nigro et son team.

der Beratung an, weise auf die hochste-
hende Qualitat hin und was diese Pro-
dukte im Unterschied zu jenen in den Su-
permdrkten zu leisten vermégen.» Im
Laufe der Haarbehandlung spricht Mario
die Kundin mehrmals auf die Produkte
an, zeigt, wie sie anzuwenden sind, und
schafft so eine Produkte-Bindung.

After-Sales Services

Verldsst die Kundin das Geschaft, so
denkt Mario bereits an ihren nachsten
Besuch und gibt ihr eine Visitenkarte
mit.«Zwei Wochen spater schicken wir
jeder Erstkundin einen Brief und teilen ihr
mit, dass es eine Freude war, sie bedie-
nen zu darfen.» Als kleines Prasent wird

ein Kugelschreiber mit Firmenlogo und
Adresse sowie wiederum eine Visitenkar-
te beigelegt. «Bekommt sie von jeman-
dem Komplimente (ber ihre Frisur, gibt
sie womaglich den Kugelschreiber oder
die Visitenkarte weiter», ist denn seine
Hoffnung.

Qualitdt und Dienst am Kunden

Mario und Giuseppe konzentrieren sich
aufs Kerngeschaft Haareschneiden. «Wir
pflegen aber eine sehr gute Zusammen-
arbeit mit einer Kosmetikerin und einem
Nailstudio in unmittelbarer Nahe.» Flexi-
ble Geschaftsoffnungszeiten, die seritse
Lehrlingsausbildung, die Tatsache, dass
dank dem Kénnen der 3.-Jahr-Lehrlinge

immer ein Platz frei ist fir die Kund-
schaft, die umfassende Beratung, die kla-
re Preisdeklaration, die Mehrsprachigkeit
der Mitarbeiter im Grenzgebiet Deutsch-
Welschschweiz und die vielen Parkplatze
sind Pluspunkte, welche die Kundschaft
sehr zu schatzen wisse, so Mario. Dieses
selbe Kanzept wendet Mario auch in sei-
ner Berner Filiale im Breitenrainquartier
an und hat damit zuverlassige Vergleichs-
maglichkeiten. «Die Kundschaft auf dem
Lande ist genau gleich gepflegt wie die
Stadtbevolkerung. Ich denke deshalb,
dass ein gut gefiithrtes Geschaft auf dem
Lande die selben Chancen hat wie ein in
der Stadt gelegenes». Trotz Traktorgerat-
ter und Kuhglockengebimmel.

A Moderne Wasch-
station, anthrazit-
farbener Stein-
boden, Pflanzen als
Farbtupfer.

Une station de
lavage moderne,
des sols en pierre
anthracite, des
plantes pour
donner des touches
de couleur.
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- PORTRAIT DE SALON

Coiffure Lo Nigro, Laupen

a recette secrete: l.e conseil

A «Grace aune
signalisation claire,
le salon de coiffure
Lo Nigro est facile a
trouver.»

Dank klarer
Signalisation ist
Coiffure Lo Nigro
einfach zu finden.

Texte:
Marianne Mathys

Photos
Rolf Fauser

Des prix clairement
affichés : On sait
immédiatement
combien ¢a colte,
Klare Preisdeklara-
tion: Da weiss man
sofort, was wie viel

kostet.
v
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Le salon de Mario Lo Nigro se
situe dans la petite ville moye-
nageuse de Laupen, loin de
tout brouhaha, 13 ou la Sarine
et la Singine se rejoignent, a la
limite de la campagne bernoise
et de la Suisse romande. Est-il
difficile de gagner sa vie, la au
milieu de la campagne? Pour
Mario, le jeune entrepreneur, la
situation n'est vraiment pas
plus difficile ici qu'ailleurs.

Mario Lo Nigro, 31 ans, débordant
d'énergie et plein de nouvelles idees, est
un de ces entrepreneurs qui ont donné
un bon coup de fouet a la vie économi-
que de la région de Laupen. Coiffeur de
profession, il est entré de plain-pied dans
le salon de son pére Giuseppe qui coupe
les cheveux et taille les barbes depuis
déja 30 ans dans son salon de Laupen
Cependant les locaux de la Neuengasse
se sont vite révelés trop étroits pour le
pere et le fils. Il y a quatre ans, ils ont donc
franchi le pas et ont transformé |'ancien
salon de coiffure en un salon trés moder-
ne, situé dans un nouveau batiment tout
en verre a la Krautgasse.

La premiére impression des clients
Déja au moment ou la cliente passe la
porte, Mario et son team de 7 collabora-
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IO nisro

teurs, s'en font une premiére impression
Comment est-elle habillée? Comment
marche-t-elle? Comment est-elle coif-
fée? De quelle humeur est-elle? Dans un
premier entretien de 10 a 15 minutes, ils
tentent de découvrir ce que la cliente dé-
sire, «Naturellement, nous offrons aussi &
la cliente qui vient pour la premiére fois
des conseils de style durant 30 minutes a
un prix fixé au préalable. Si une cliente ne
désire «qu'une coupe de cheveux », Ma-
rio et son team lui expliquent quel serait
I'effet d'une nouvelle couleur ou d'un
nouveau styling.

Trouver la bonne couleur

A l'aide d'un nuancier, ils cherchent la
couleur qui conviendrait le mieux a la
cliente. Est-elle plutét printaniére, estiva-
le, automnale ou hivernale ? Une fois que
le genre est défini, Mario teste la disponi-
bilité de la cliente a la coloration. Si elle
souhaite une couleur, Mario peut la trou-
ver a |'aide du nuancier. Il donne le nuan-
cier a la cliente et lui remet une baite
dans les mains contenant des pinces
rouges et vertes. Mario lui explique qu'el-
le doit mettre les pinces vertes sur les trois
couleurs qui lui plaisent le mieux et les
rouges sur les couleurs qui ne lui feraient
pas plaisir, Si les couleurs choisies ne con-
viennent pas a la cliente, Mario ne se
geéne pas de le lui dire et lui indique quel-
les sont les couleurs qui lui vont

Montre-moi comment tu te coiffes

et je te dirai quelle coiffure te convient
le mieux

Mario explique que pour le styling, il met
un peigne dans les mains de la cliente et
lui demande de se coiffer. En observant
ses mouvements, Mario voit ce que la
cliente désire, combien de temps elle
veut investir pour son styling, quelle im-
portance elle accorde a la coiffure, ou elle
aimerait avoir plus de volume, etc. Pour
terminer, Mario fait aussi entrer en ligne

Le laboratoire: Spacieux, bien
ameénagé, facile d'acces.

Das Labor: Gross, klar geordnet,
leicht zuganglich.

v

de compte la forme de la téte, la peau,
les racines et la structure du cheveu,

Des coiffures virtuelles

Mario rassemble alors tous ces elements
et fait une proposition de coiffure corre-
spondante a sa cliente. Il lui explique ce
qui lui irait le mieux et pourquoi tel désir
n'est pas compatible avec son style. Pour
les clientes qui ne peuvent pas Se repré-
senter la nouvelle coiffure, nous les pho-
tographions et nous mettons les photos
sur l'ordinateur. Lorsque la cliente et le
coiffeur se sont mis d'accord, les détails
sont encore précisés sur la carte de la
cliente et le travail peut commencer.

Qualité et service au profitde la
clientéle

Mario et Giuseppe se concentrent sur |a
coupe qui représente |'élément essentiel
de leur salon. Toutefois, ils travaillent en
étroite collaboration avec une esthéti-
cienne et un Nailstudio, situe a deux pas
du salon. Des heures d'ouverture flexi-
bles, une formation sérieuse des appren-
tis, le fait que grace au savoir-faire des
apprentis de 3®année il y a toujours une
place libre pour la clientéle, des conseils
approfondis, un affichage clair des prix,
le bilinguisme des collaborateurs dans
une région limitrophe entre la Suisse al-
lemande et la Suisse romande et les
nombreuses places de parc, sont autant
d'atouts trés appréciés par la clientéle.
Mario applique le méme concept dans sa
filiale bernoise située dans le quartier de
Breitenrain, ce qui lui permet de faire des
comparaisons pertinentes. Selon Mario,
la clientéle de la campagne est tout aus-
si bien soignée que celle de la ville. C'est
pourquoi, il est d'avis qu‘un salon de
coiffure bien dirigé a les mémes chances
a la campagne qu'a la ville. Méme si par-
fois il faut s’accommoder du bruit des
tracteurs ou du tintement des cloches de
vaches.

La belle réalisation des cartes
de visite a titre d'enseigne.

Die schon gestalteten Visiten-
karten als Aushangeschild.

Platinium von L'Oréal Professionnel

PRODUKT + TECHNIK-

Blond ist in. Mit Platinium bringt
L'Oréal Professionnel eine 100 %
staubfreie Blondiermasse auf den
Markt, die eine ausgekliigelte Pflege-
Technologie enthalt. Dadurch wird
das Haar wahrend des Aufhellungs-
prozesses geschiitzt und das Haar be-
kommt einen aussergewohnlichen
Glanz und eine schéne Leuchtkraft,
Mit Platinium geht L'Oréal neue
Wege: Denn Platinium kann flr Ba-
layagen und Strahnchen ohne Ab-
deckung wie auch Folientechniken
und Globalbleichungen angewendet
werden. Und dies ohne Ammoniak
fur helles, feines, natdrliches und ge-
strahntes Haar. Bei dunklem, dickem
und schwierigem Haar wird Platinium
mit Ammoniak angewendet. L'Oréal
hat im Rahmen der Platinium-Produk-
telinie die praktischen Sweet Méches
als Ersatz flr herkémmliche Folien
entwickelt. Im L'Oréal Fachstudio in
Zirich zeigen Marco Lo Nigro aus
Laupen und Sandra Bogli aus Zurich,
wie dank Platinium schone Balayagen
und Strahnchen zum Kinderspiel wer-
den.

Platinium - die umfassende Produktelinie fiir perfekte Aufhellresultate von bis zu 7 Tonhthen.
Platinium - la ligne de produits compléte pour des éclaircissements parfaits, jusqu’a 7 hauteurs de tons différents,

Modell Renate, Modell Mike,
Visagistin Susanna Roemmel,
Mario Lo Nigro und Sandra Bogli
(von links).

Renate, modéle, Mike, modéle,
Susanna Roemmel, visagiste,
Mario Lo Nigro et Sandra Bogli
(depuis la g.).

Platinium de L'Oréal Professionnel

Le blond est a la mode. Avec Platinium,
L'Oréal Professionnel lance sur le marché un
produit de décoloration 100% exempt de
poussiére, a base d‘une technologie de soins
étudiée avec minutie. Durant le processus
d'éclaircissement, les cheveux sont protégeés,
ils acquiérent une brillance extraordinaire et
une magnifique puissance lumineuse. Avec
Platinium, L'Oréal prend une nouvelle orienta-
tion, car Platinium peut étre utilisé pour des
balayages et des meéches, sans couverture,
tout comme les techniques de feuilles et les
décolorations globales et le tout sans ammo-
niaque pour des cheveux clairs, fins, naturels
et avec des méches. Lorsque les cheveux sont
foncés, épais et rebelles, Platinium s'utilise
avec de I'ammoniaque. Dans le cadre de Ia li-
gne de produits Platinium, L'Oréal a développé
les Sweet Meches pratiques pour remplacer
les feuilles habituelles. Dans le studio L'Oréal a
Zurich, Marco Lo Nigro de Laupen et Sandra
Bogli de Zurich montrent comment la réalisati-
on de magnifiques balayages et de méches
devient un jeu d'enfant avec Platinium.
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Platinium von L'Oréal Professionnel

Platinium de L'Oréal Professionnel

13| NACHHER
Feinste Strahncheneffekte
sorgen fir Lichteffekte.

APRES
Des meches trés fines confe-
rent des effets lumineux.

' MODELL VORHER 2 ABTEILUNG ° SCHNITT s Stufung der Hinterkopfpartie 3| An den Seiten wird zuerst eine %' Eine Fiihrungsmesche der 7 Die Lange der Oberkopfpartie anpas-
Renate hat sehr feines Mario zieht einen Mittelscheitel, Alle Passées werden durch Slicing. Verbindung zur Hinterkopf-Bass- Fransenpartie bestimmt die sen. Die Haare trocken fohnen.
Naturhaar. Sie wiinscht Dann teilt er die Hinterkopfpartie gepointet auf die Basisli- linie geschnitten. Dann werden Lange der Fransen. Die Fran-
sich mehr Glanz und von Ohr zu Ohr und dber den nie geschnitten. Dégrader |a partie arriere de la die Seiten effiliert, Einen fliessen senpartie gepointet schnei- Adapter la longueur de z partie
Lichteffekte ins Haar, Wirbel fiihrend ab. Das Haar nass téte en appliquant la technique den Ubergang von den Seiten zu den. supérieure de la téte. Sécher les
machte aber keine machen, aber nicht waschen. COUPE du slicing. den Fransen schneiden. cheveux au feehn.
sichtbaren Strahnen. Eine Fuhrungsstrahne nehmen Toutes les bandes sont Une méche de base de |a fran-

Mario entscheidet sich und damit die Lange des Haares coupées avec la techni- Sur les cotes, couper d'abord un ge détermine la longueur de la

fiir eine Balayage. im Nacken bestimmen. que du pointing sur la raccord avec la ligne de base a I'a frange. Couper la frange avec
ligne de base, riére de |a téte. Effiler ensuite les la technique du pointing.

LE MODELE AVANT SEPARATIONS cotés. Couper une transition fluice

Renate a des cheveux
naturellement trés fins.
Elle souhaite plus de
brillance et d'effets

lumineux dans sa che- Mouiller les cheveux, mais ne pas
velure, mais n'aimerait les laver. Prendre une méche de Maximal 50 Minu-
pas de meches visibles, base et, a partir de |3, déterminer ten ohne Warmezu-
Mario décide de faireun | la longueur des cheveux dans la fuhr einwirken las-
balayage. nuque. sen.
Laisser agir au

aximum 50 minu-
VORBEREITUNG COLORATION :;5 sans apport de
Haare in 8 Abteilungen unterteilen brat vy

und die Haare eindrehen und fest-

stecken.

PREPARATION DE LA
COLORATION

Subdiviser les cheveux en 8 sépa- COLORATION abdecken. handelt lassen. Die nachste herausweben und mit
rations, enrouler les cheveux et les Am Hinterkopf Strahne herausweben und Maji- Majirel 6,13 colorieren.
fixer. beginnen. Ein Recouvrir avec une rel 6,13 Dunkelblond Aschgold Dann ein Block-Passée

erstes Passée Sweet Méche. auftragen. Wieder eine /> cm mit Platinium aufhellen.

abteilen und breite Méche unbehandelt las- Bei den folgenden 5 Pas-
MISE EN PLACE frei lassen. sen und den Vorgang iber den sées diese beiden Pas-
Sweet Meches in der gew(inschten Platinium auf gesamten Kopf mit Ausnahme sée-Techniken abwechs-
Lange abtrennen, Platinium ohne die Sweet der Fransenpartie fortsetzen. lungsweise fortsetzen,
Ammoniak paté décolorante im Meéches auftra- Durch diese Colorationstechnik
Verhaltnis 1:2 mit Platinium Nutri- gen. Eine zwei wird der Frisur mehr Tiefe verlie- Frange : prendre une 14
Développeur 9% mischen. Majirel te Strahne her- hen. bande et la colorer avec STYLING-
6,13 mit 6% Oxydant Creme ausweben und diese auf die Platinium du Majirel 6,13. Eclaircir VARIANTE:
mischen und bereitstellen, Sweet Méche legen. Dann auch auf Laisser une méche non-traitée ensuite un bloc de ban- Sanftes Locken-

diese Haarstrahne Platinium auftragen d'un '/zcm de large. Prendre la des avec du Platinium. spiel unterstreicht

MISE EN PLACE prochaine méche et appliquer Poursuivre ces deux Renates feine
Séparer les Sweet Méches dans la COLORATION du Majirel 6,13 Blond foncé or- techniques de bandes en Gesichtszlige. | Jp—
longueur souhaitée. Mélanger le Pla- Commencer a |'arriére de la téte. Sépa- cendré. Laisser a nouveau une les alternant sur les 5
tinium sans ammoniaque paté déco- rer une premiere bande et |a laisser meéche non-traitée d'un '/z cm bandes suivantes. VARIANTE DE
lorante dans une proportion 1: 2 libre. Appliquer le Platinium sur les de large et poursuivre le proces- STYLING
avec le Platinium Nutri-Développeur Sweet Meches. Prendre une deuxieme sus sur toute |a téte, a I'excepti- Des boucles douces y
9%. Faire le mélange et préparer du méche et [a poser sur la Sweet Méche on de la frange. Cette technique soulignent '
Majirel 6,13 avec 6% d'Oxydant Platinium. Appliquer ensuite du Platini- de coloration confére plus de les traits fins du ! ’
Creme. um sur cette méche. profondeur a la coiffure. visage de Renate. . : |
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Mario trace une raie médiane. |l
sépare ensuite |a partie arriére
de la téte, d'une oreille vers I'au-
tre, en passant sur le vertex.

’ Mit einer Sweet Méche

depuis les cotés vers la frange.

Eine '/z cm breite Méche unbe-

1 : i
Fransenpartie: 1 Passee

12




.PRODUKT + TECHNIK PRODUIT + TECHNIQUE.

VORBEREITUNG COLORATION
Die Haare in die gewiinschte Form zupfen
und mit Infinium Pure Spray fixieren.

Platinium von L'Oréal Professionnel

Blond

PREPARATION DE LA COLORATION
Donner aux cheveux la forme désirée et
les fixer avec de |'Infinium Pure Spray.

MISE EN PLACE
Sweet Méches in der gewiinschten Lange

Schliesslich die Fransen
schneiden und dann das

SCHNITT
Die Hinterkopfpartie in

VORHER ABTEILUNG
Mike hat dichtes, Sandra zieht einen Mittelschei-

Die Basislinie der Seitenpartie
bestimmen.

Auch die Oberkopfpartie mit
dem Messer kurz schneiden.

dickes Naturhaar, Er tel. Dann teilt sie die Hinter- senkrechten Abteilungen Haar trocken féhnen. abtrennen. Handschuhe Gberstreifen.
wiinscht sich einen kopfpartie von Ohr zu Ohr und stark stufen. Determiner |2 ligne de base des Couper court également au Platinium paté décolorante mit Ammo-
modischen Schnitt. tber den Wirbel fihrend ab. parties latérales, rasoir la partie supérieure de la Terminer en coupant la niak im Verhaltnis 1:2 mit Platinium
Sandra empfiehit Schliesslich teilt sie die Nacken- COUPE téte. frange et sécher ensuite les Nutri-Développeur 12% mischen.

einen stark gestuf- partie von Ohr zu Ohr ab. San- Dégrader fortement la cheveux au feehn.

ten Schnitt, den sie dra arbeitet mit dem Messer. partie arriere de la téte Séparer les Sweet Méches dans la

mit Strahnen und Sie definiert die Basislinie. en séparatians verticales. longueur désirée. Mettre des gants.
Highlights nach Mélanger du Platinium paté décolorante
besser zur Geltung SEPARATIONS ) ) avec de I'ammoniaque dans une
bringen méchte. Sandra trace une raie médiane. Platinium auf allen Haarpartien auftragen proportion de 1 : 2 avec du Platinium

und einwirken lassen, So werden die Spit-
zen schon aufgehellt und bringen zusatzli-
che optische Struktur ins Haar. Ausspiilen.

Elle sépare ensuite la partie Nutri-Développeur 12 %.
AVANT arriére de la téte, d'une oreille

Mike a des cheveus I'autre, en passant sur le vertex.

epais et denses. Il Pour terminer elle sépare la
aimerait une coupe nuque d'une oreille a |'autre. SILBEREFFEKT . ' _ NACHHER
mode. Sandra lui Sandra travaille au rasoir. Elle Diacolor Richesse Milk Shake 9,01 im Ver- Die aufgeheliten Spitzen verleihen der Kurz-
recommande une définit la ligne de base. haltnis 1:2 mit Entwickler Diacolor mischen haarfrisur zusatzliche Struktur.
coupe fortement und ibers ganze Haar verteilen. 5 Minuten ¢
dégradée qu'elle ohne Warmeeinfluss einwirken lassen. L : APRES
AiiraireApora Dadurch werden die aufgeheliten Meschen Les pointes éclaircies conférent une structu-
et mettre en silberfarben. re supplémentaire a la coiffure courte. :
évidence avec des
méches et des high- .
lights. . e
8 9 10
1. HIGHLIGHTS DURCH BLEICHEN OHNE Die Masse regelmassig iiber die Appliquer du Platinium sur toutes les par-
FOLIENABDECKUNG Haarspitzen verteilen, ties de la chevelure et laisser agir. Les poin-
Das Platinium mit einem Spachtel oder Pinsel tes sont ainsi superbement éclaircies et
Coiffure: auf die behandschuhte Handflache auftra- Répartir la masse réguliérement sur apportent en plus une structure optique
Mario Lo Nigro, gen. les pointes. dans la chevelure. Rincer.
Sandra Bégli
Make-up: 1. DES HIGHLIGHTS EN DECOLORANT EFFETS ARGENTES
Susanna Roemmel SANS COUVRIR AVEC DES FEUILLES Mélanger du Diacolor Richesse Milk Shake
i Appliquer le Platinium avec une spatule ou 9,01 dans une proportion de 1: 2 avec le
Fotos: un pinceau sur les mains gantées, révélateur Diacolor et répartir sur toute la
Rolf Fauser chevelure, Laisser agir 5 minutes sans
Redaktion: apport de chaleur. Les méches éclaircies
Marianne Mathys deviennent alors gris argent.
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